LAGEBERICHT
fiir das Geschaftsjahr
vom
1. Janner bis 31. Dezember 2025
der
Rainer Kraftfahrzeughandels GmbH

Geschiftsverlauf und Lage des Unternehmens:

Die Rainer Kraftfahrzeughandels GmbH zahlt seit mehr als 66 Jahren zu den groéBten familiengeflihrten
Automobilbetrieben in Osterreich. Mit der Neuwagenmarke Mazda und den Neumotorradmarken Yamaha sowie, seit
1.1.2022, Vespa/Piaggio stellt Rainer eine einzigartige Kombination dar, die sich schon seit vielen Jahren bewahrt.
Der Schwerpunkt der Tatigkeit liegt im Handel mit Neufahrzeugen der Marken Mazda und Yamaha/Vespa/Piaggio
sowie gebrauchten Kraftfahrzeugen aller Marken. Als Dienstleistungen bietet Rainer Reparatur-, Service-, Wartungs-,
Spengler- und Lackierarbeiten in der hauseigenen Werkstatt an. Weiters den damit verbundenen Handel mit
Mazda-und Yamaha/Vespa/Piaggio-Ersatzteilen, Olen und Reifen. Ein weiteres Betatigungsfeld ist die Vermietung von
Immobilien/Werkstatten/Werbetafeln sowie die Fahrzeugvermietung an End- und Firmenkunden. Darlber hinaus ist
das Unternehmen als Werbemittler und als Versicherungsmakler tatig.

Der Verlauf der Geschaftstatigkeit im betrachteten Zeitraum entwickelte sich insgesamt positiv. Angesicht der
angespannten globalen Marktlage erwiesen sich sowohl Kapazitdtsauslastung als auch Vertriebsleitung des
Unternehmens als stabil.

Im Berichtszeitraum wirkte sich das Fehlen des Volumenmodells Mazda CX-5 infolge der Modellneuauflage dampfend
auf den Gesamtabsatz aus. Gleichzeitig konnte mit der Markteinflihrung des Elektrofahrzeugs Mazda 6e ein positiver
Impuls gesetzt werden. Die Nachfrage entwickelte sich hierbei erfreulich dynamisch und Ubertraf die urspriinglichen
Absatzprognosen, wodurch ein Teil der riicklaufigen Entwicklung kompensiert werden konnte.

Die Automobilbranche in Osterreich, wie auch weltweit, steht vor bedeutenden Verdnderungen, insbesondere im
Hinblick auf Verbrennungsmotoren und die zunehmende Verschiebung hin zur Elektromobilitat, sowie neuen
Technologien die immer weiter fortschreiten.

Der Jahresgewinn nach Steuern betragt im Geschéftsjahr 2025 EUR 475.782,57 (Vj. EUR 882.615).

Der Neuwagen-, Gebrauchtwagen-, Werkstatten- und Ersatzteil-Umsatz erreichte im Jahr 2025 EUR 28.033.069,73
(Vj. EUR 27.478.751).

Investitionen wurden im Berichtsjahr im AusmafB von EUR 53.512,96 (Vj. EUR 37.404) getétigt. Es wurden Maschinen

im Wert von EUR 0,00 (Vj. EUR 13.653) und Betriebs- und Geschaftsausstattung im Wert von EUR 53.512,96 (Vj.
EUR 23.750) angeschafft.

Risiken und Risikomanagement:
Wesentliche Risiken:

Zu den wesentlichen Risiken gehoren die Rechtsunsicherheit hinsichtlich des Verbrennerverbots, die allgemeine
wirtschaftliche Entwicklung und der damit verbundene Kaufkraftverlust sowie der demographische Wandel.

Risikomanagement:

Unser Umgang mit Risiken ist ein wesentliches Element unseres unternehmerischen Handelns und stellt eine
Voraussetzung fiir den Unternehmenserfolg dar.

Das Risikomanagementsystem wird von wuns als Subsystem der Unternehmensfiihrung angesehen, das
entscheidungsrelevante Risiken und Risikopotentiale erfasst, misst und steuert, sowie das Gesamtunternehmensrisiko
und Unternehmensteilrisiken Gberwacht.

Ziel des Risikomanagements ist es, durch friihzeitiges Erkennen der Risiken rechtzeitig Handlungsspielrdume zu
schaffen, um das Vermdégen des Unternehmens sowie zukinftige Erfolgspotentiale zu sichern.

Dies hat seine Auswirkung sowohl im strategischen als auch im operativen Risikomanagement.
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Exogene und endogene Risiken:
Exogene:

Die Rechtsunsicherheit hinsichtlich Verbrennerverbots fiihrt zur Verunsicherung von Kunden. Zur Diversifizierung der
Produktpalette ist seit April 2025 der Mazda 6e als erstes vollelektrisches Modell im Vorverkauf erhaltlich. Dartber
hinaus hat Mazda mit dem CX-6e seinen ersten vollelektrischen SUV fiir Mitte 2026 angeklindigt. Wir sehen uns damit
flr die weitere Entwicklung gut vorbereitet.

Endogen:

Auch in unserem Unternehmen gibt es in den nachsten Jahren vermehrt Pensionierungen, welche durch den
Fachkraftemangel nur schwer nachbesetzt werden kénnen. Wir sind zuversichtlich, dies mit der langjdhrigen
Ausbildung von Lehrlingen flr die Zukunft kompensieren zu kénnen.

Marktrisiko und Landerrisiken:

Das wesentlichste Risiko liegt in der Branche selbst. Der Kfz-Handel der Rainer Kraftfahrzeughandels GmbH welcher
auf die Marke Mazda und am Motorradsektor auf die Marken Yamaha/ Vespa/ Piaggio aufgebaut ist, lebt zyklusmaBig
von neuartigen Produkten. Nur durch verfehlte Produktionspolitik des Automarkenherstellers Mazda oder der
Motorradhersteller Yamaha und Vespa/Piaggio kénnte es kurzfristig zu geanderten Umsatzkonstellationen kommen.
Das ist aber sehr unwahrscheinlich.

Beschaffungs- und Absatzrisiken:

Die KFZ-Branche steht aktuell vor mehreren strukturellen Herausforderungen. In den vergangenen Jahren wurde der
Individualverkehr politisch zunehmend eingeschrankt. So wird etwa in Wien das Radwegenetz deutlich ausgebaut,
wodurch Stellplatze fir Kraftfahrzeuge reduziert werden. Gleichzeitig wurde das Parkpickerl flachendeckend
eingefliihrt. Alternative Mobilitatsformen wie Fahrrader und Lastenfahrrader werden regulatorisch beglinstigt.

Diese Entwicklungen wirken sich nachteilig auf den Fahrzeughandel aus. Zusatzlich sorgen die regulatorischen
Vorgaben der EU, insbesondere im Zusammenhang mit dem geplanten Ausstieg aus Verbrennungsmotoren, fir
weitere Unsicherheiten im Markt.

Zur Diversifizierung des Produktportfolios haben wir Anfang 2026 eine Handlervereinbarung mit der Toyota Austria
GmbH abgeschlossen (s. auch Vorschau auf das Jahr 2026). Diese tragt wesentlich zur Reduktion der Beschaffungs-
und Absatzrisiken bei.

Produkthaftungs- und Gewahrleistungsrisiken:

Eventuelle Produkthaftungsrisiken trégt nicht die Rainer Kraftfahrzeughandels GmbH, sondern die Hersteller. Diese
Risiken sind somit fur die Rainer Kraftfahrzeughandels GmbH zur Ganze auszuschlieBen.

Gewahrleistungsrisiken sind ebenfalls als sehr gering einzustufen und allenfallsdurch Versicherungen oder aber
groBtenteils durch Leistungen der Importeure gedeckt.

Finanzrisiken:

Das Risiko im Hinblick auf Zahlungsunfahigkeit und Uberschuldung ist nicht gegeben, da bis dato in allen
Wirtschaftsjahren der letzten 66 Jahre Gewinne erzielt wurden. Es besteht daher eine Eigenkapitaldecke von derzeit
EUR 20.948.150,29 (Vj. EUR 22.472.368) bei einem Fremdkapital von EUR 19.620.398,79 (Vj. EUR 15.074.183). Die
Eigenkapitalquote sank im Berichtsjahr auf 51,64% (Vj. 59,80%).

Das Unternehmen ist ausreichend und gut finanziert und hat breit gestreute finanzielle Standbeine. Derzeitige
Fremdfinanzierungsquote: 48,36% (Vj. 40,20%).

AuBerdem halt Rainer Grundstlicke und Gebdude zu Anschaffungswerten im Eigentum in Hohe von EUR 5.922.932,13
(Vj. EUR 6.033.627). Derzeitiger Buchwert EUR 2.960.040,78 (Vj. EUR 3.028.652).

Zum  31.12.2025 bestand gegenliber der Rainer Realitatenvermittlungs-, = Hausverwaltungs- und
Wirtschaftsglterverwertungs GmbH eine Cash-Pooling-Forderung in Héhe von EUR 28.881.764,08. Daraus ergibt sich
ein Ausfallsrisiko, das aufgrund der Hohe der Forderung als wesentlich eingestuft wird.

Die Geschaftsfiihrung beurteilt die wirtschaftliche Werthaltigkeit dieser Forderung weiterhin als gegeben. Zur
Begrenzung des Ausfallrisikos wurden die Forderungen durch eine stille Forderungsverpfandung besichert, die
Cash-Pooling-Vereinbarungen risikoaddaquat angepasst sowie weitere MaBnahmen zur Starkung der Liquiditdt der
Schuldnerin eingeleitet.

Darliber hinaus konnten im ersten Halbjahr 2026 konzerninterne Forderungen der Rainer Realitdtenvermittlungs-,
Hausverwaltungs- und Wirtschaftsglterverwertungs GmbH in Hohe von rund EUR 6,8 Mio. abgebaut werden. Dies
wird von der Geschaftsfiihrung als positiver Nachweis flr die Fahigkeit zur Reduktion bestehender Verbindlichkeiten
und zur nachhaltigen Verbesserung der Liquiditatssituation gewertet.

Die eingeleiteten MaBnahmen werden laufend Uberwacht und hinsichtlich ihrer Wirksamkeit regelmaBig Uberprift.
Nach Einschatzung der Geschaftsfiihrung ist das bestehende Ausfallrisiko durch die gesetzten MaBnahmen wesentlich
reduziert.
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Rechtsrisiken:

Es bestehen keine wesentlichen Risiken aus Rechtsstreitigkeiten welche besondere Auswirkungen auf die finanzielle
Lage des Unternehmens haben kénnten. Die Risiken aus Rechtsstreitigkeiten werden durch laufenden Kontakt mit
unseren Rechtsvertretern minimiert. Des Weiteren mindern bestehende Versicherungsvertrage eventuelle
Schadensfalle und verbleibende Haftungsrisiken.

Managementrisiken:

In laufenden Meetings der Geschéftsfiihrung unter Einbeziehung von Verkauf, Afters-Sales, Marketing, Administration
und Controlling werden die aktuellen Daten und Strategien analysiert und auch in Hinblick auf bestehende Risiken
gepruft. Daraus leitet sich ein aktuelles Berichtswesen ab.

Finanzielle Leistungsindikatoren

Die Eigenkapitalrentabilitdt betragt im Jahr 2025 2,24% (Vj. 4,01%).

Die Gesamtkapitalrentabilitat liegt im Jahr 2025 bei 1,15% (Vj. 2,22%).

Das Nettoumlaufvermdgen (Working Capital) im Jahr 2025 betragt EUR 22.121.756,84 (Vj. EUR 23.797.119).
Das Working-Capital Ratio im Jahr 2025 betrégt rd. 270% (Vj. 389%) und ist somit als sehr gut einzuschatzen.

Gesamtbeurteilung:_

Die im Rahmen des Risikomanagements identifizierten Risiken werden durch gezielte unternehmensspezifische
MaBnahmen gesteuert und kontrolliert, so dass derzeit keine bestandsgefahrdenden Restrisiken erkennbar sind.

Zweigniederlassungen:

Keine.

Forschung und Entwicklung:

Das Unternehmen ist im Bereich Forschung und Entwicklung nicht tétig.

Prognosebericht:

Vorschau auf das Jahr 2026

Zu Beginn des Jahres 2026 wurde eine Héndlervereinbarung mit der Toyota Austria GmbH abgeschlossen. Toyota ist
weltweit der gréBte Fahrzeug-Hersteller und genieBt in seinen Produktsegmenten ein hohes Ansehen. Damit erweitert
die RAINER Kraftfahrzeughandels GmbH ihr Portfolio um den Vertrieb von PKW und leichten Nutzfahrzeugen dieser
Marke sowie um den Betrieb einer autorisierten Toyota Vertragswerkstitte und Spenglerei. Insbesondere im Bereich
der gewerblichen Mobilitdt ergibt sich daraus eine sinnvolle Ergénzung des bestehenden Angebots. Eine wesentliche
Rolle spielt dabei auch die starke Position von Toyota im Taxisegment, welche zusétzliches Absatzpotential mit sich
bringt. Insgesamt erwarten wir, dass diese Partnerschaft mittelfristig zu einer spiirbaren Ausweitung der Erlose
beitragt.

Flr 2026 haben wir den Herstellern ein Verkaufsziel von 400 Mazda Neufahrzeugen, 300 Toyota Neufahrzeugen, 700
Yamaha Neumotorréder, 350 Vespa/Piaggio-Roller und 800 Gebrauchtfahrzeugen vereinbart. Im Aftersalesbereich
haben wir eine 10%-ige Steigerung der verkauften externen Arbeitsstunden geplant.

Im Mérz erfolgte seitens Mazda die Markteinfihrung der neuen Generation des Mazda CX-5. Bereits das
Vorgéngermodell stellte das volumenstérkste Fahrzeug dar, sodass davon ausgegangen werden kann, dass auch die
aktuelle Version an diese Erfolge ankniipfen wird.

Ergénzend dazu ist fir den Sommer 2026 der Verkaufsstart des ersten vollelektrischen SUV, des Mazda CX-6e,
vorgesehen. Vor dem Hintergrund der positiven Marktentwicklung der Limousine Mazda 6e rechnen wir auch fiir
dieses Modell mit einer starken Nachfrage und entsprechend hohen Absatzzahlen.

Gestltzt durch die um Toyota erweiterte Markenpartnerschaft, die neuen Modelle sowie die positiven
Nachfragerwartungen wird das Geschéftsjahr 2026 insgesamt eine stabile Entwicklung mit Wachstum bei Absatz und
Umsatz erwartet.
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