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LAGEBERICHT

fur das Geschéaftsjahr 2025

1. Wirtschaftliche Lage

1.1 Geschaftsverlauf

Entwicklung im Geschaftsjahr

Die Gesellschaft agiert als international tatiger Anbieter von IT-Infrastrukturlésungen und
erbringt ihre Produkte und Dienstleistungen gemeinsam mit den eigenen
Schwestergesellschaften weltweit. Das Netzwerk aus Schwestergesellschaften stellt dabei
einen zentralen strategischen Baustein dar und ermdglicht der Gesellschaft, Kunden an deren
globalen Standorten mit einheitlichen Qualitats- und Servicestandards zu betreuen.

Das Geschaftsjahr 2025 war insgesamt von einer weiterhin zurlickhaltenden
Investitionsbereitschaft vieler Kunden gepragt. Ursachlich hierfir waren vor allem die
anhaltend hohen Finanzierungskosten sowie die in einzelnen Branchen schwache
konjunkturelle Entwicklung. Diese Rahmenbedingungen fihrten zu verzdgerten
Projektentscheidungen und einer verstarkten Konsolidierung bestehender IT-Infrastrukturen
samt der damit verbundenen Investitionen.

Die Zuriickhaltung im klassischen Hardwaregeschaft wurde teilweise durch eine gestiegene
Nachfrage nach Logistikdienstleistungen sowie nach Rechenzentrumsumziigen
ausgeglichen. Die rucklaufigen Umsatze aus dem Hardwareverkauf konnten hierdurch jedoch
nicht vollstandig kompensiert werden.

Parallel dazu konnten die Vor-Ort-Technikteams sowohl am Hauptsitz als auch an den
internationalen Standorten weiter ausgebaut und gut ausgelastet werden. Dies spiegelt sich
in einem weiter gestiegenen Anteil des Dienstleistungsgeschéafts am Gesamtumsatz wider.
Insbesondere im Rechenzentrumsumfeld ist weltweit eine stetig wachsende Nachfrage nach
ganzheitlichen Service- und Wartungsleistungen zu verzeichnen.

Die fortschreitende globale  Aufstellung - getragen durch die eigenen
Schwestergesellschaften — stellt einen wesentlichen Differenzierungsfaktor gegeniiber dem
Wettbewerb dar und ermdglicht die landertbergreifende Abwicklung komplexer
Infrastrukturprojekte aus einer Hand.

Trotz des herausfordernden Marktumfelds profitierte die Gesellschaft von dem durch den
Ausbau der Kl-Infrastruktur getragenen globalen Investitionszyklus. Laut Gartner stiegen die
weltweiten Ausgaben flr Rechenzentrumssysteme im Jahr 2025 um rund 47 Prozent auf etwa
490 Mrd. US-Dollar, die gesamten IT-Ausgaben weltweit erreichten ein Wachstum von rund
10 Prozent auf etwa 5,54 Bio. US-Dollar. Diese Dynamik wirkte sich insbesondere Uber
Hyperscaler- und Cloud-Kunden sowie Uber die international stark steigende Nachfrage nach
Verkabelungs-, Logistik- und Installationsdienstleistungen positiv. auf das
Dienstleistungsgeschéaft der Gesellschaft aus.
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Geschaftsfelder

Die Gesellschaft deckt den gesamten Lebenszyklus von IT-Infrastrukturen ab und bewegt sich
in sieben Kerngeschaftsfeldern:

* Konzeption von IT-Infrastrukturen — Planung und Design von Netzwerk-, Server- und
Rechenzentrumslésungen

« Hardware-Handel und Distribution — Vertrieb als autorisierter Partner und Distributor
namhafter Hersteller

* Implementierung und Installation von Hardware — vollstdndige Umsetzung der
konzipierten Lésungen

* Verkabelung von Rechenzentren — strukturierte Kupfer- und Glasfaserverkabelungen
einschliel3lich zertifizierter Abnahmeprotokolle

» Service und Maintenance von IT-Infrastrukturen — laufende Betreuung und Wartung
im Rahmen vertraglich abgesicherter Service-Level

* IT Asset Disposition (ITAD) — Entsorgung und Wiederverwertung von IT-Assets mit
zertifizierter Datenléschung nach NIST 800-88

* Logistikdienstleistungen und Rechenzentrumsumziige — eigene Transport- und
Logistikkapazitaten mit Speditionslizenz

Im Segment Hardware-Handel und Distribution konnten im Geschéftsjahr 2025 mehrere neue
Distributionspartnerschaften mit namhaften Herstellern abgeschlossen werden. Die
Gesellschaft agiert dabei zunehmend nicht nur als Reseller, sondern als autorisierter
Distributor. Dies eréffnet nicht nur zusatzliche Vertriebs- und Margenpotenziale, sondern
starkt zugleich die Positionierung der Gesellschaft als zentralen Ansprechpartner im
Okosystem der IT-Infrastrukturlieferanten.

Der Anteil des Dienstleistungsgeschafts — bestehend aus Konzeption, Implementierung,
Verkabelung, Service, Maintenance, ITAD sowie Logistik — wachst kontinuierlich und bildet
sowohl in der Neukundengewinnung als auch in der Bindung bestehender Geschéaftskunden
den strategischen Schwerpunkt.

Das Angebot im Segment der kleinen und mittleren Unternehmen (KMU) in der Region wird
konsequent ausgebaut und standardisiert. Die Betreuungskapazitdten wurden dabei so
erweitert, dass nunmehr auch Unternehmen mit mehr als 50 Mitarbeitern vollumfanglich
betreut werden koénnen. Das Portfolio wird laufend durch neue Hardwareldsungen,
Dienstleistungen und Zertifizierungen erganzt. Die Mitarbeiterzahl in diesem Geschéftsfeld
wachst entsprechend stetig.

Kundenstruktur

Im GrolRkundenbereich konzentrieren sich die Hauptbranchen auf Medien, Finanzwesen,
Gaming, Software, Cloud und Produktion. Den starksten Wachstumsbeitrag liefern derzeit die
Branchen Software-Hersteller und Cloud-Provider, die den gruppenweit verfligbaren Ansatz
aus Konzeption, Hardware-Distribution, Verkabelung, Implementierung sowie globalem Vor-
Ort-Service und Logistik in besonderem Male nachfragen. Auch die Bereiche Forschung und
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Bildung entwickeln sich weiterhin positiv. Darliber hinaus konnten weitere Kunden aus dem
Industriesegment nachhaltig gewonnen werden.

Die Betreuung dieser GroRRkunden erfolgt vielfach landeribergreifend und wird durch die
Schwestergesellschaften international unterstitzt. Hyperscaler und global agierende Cloud-
Anbieter stellen eine zunehmend wichtigere Kundengruppe dar, da gerade diese
Unternehmen weltweit einheitliche Standards in Logistik und Vor-Ort-Service erwarten.

Im KMU-Segment deckt die Gesellschaft ein breites Spektrum ab — von Einzelunternehmen
bis zu Strukturen mit bis zu 100 Mitarbeitern, von Handwerksbetrieben tiber Kanzleien bis hin
zu Industrieunternehmen.

Zertifizierungen und Nachhaltigkeit

Ein wesentlicher Schwerpunkt des Geschaftsjahres 2025 lag auf dem Ausbau der
zertifizierten Management- und Nachhaltigkeitssysteme. Die Gesellschaft verfolgt damit
mehrere strategische Zielsetzungen: die Erflllung gestiegener Kundenanforderungen —
insbesondere seitens Grollkunden und Hyperscaler, die entsprechende Nachweise
zunehmend voraussetzen — die Vorbereitung auf regulatorische Anforderungen wie CSRD
und NIS2, die Differenzierung im internationalen Wettbewerbsumfeld sowie die konsequente
Umsetzung der Nachhaltigkeitsiiberzeugungen der Geschéftsfiihrung.

Im Berichtsjahr wurden folgende Zertifizierungen neu erreicht beziehungsweise erneut
bestatigt:

* IS0 27001 (Informationssicherheit) — Erstzertifizierung: Einfihrung eines
vollumfanglichen Informationssicherheits-Managementsystems (ISMS) einschlieRlich
der erforderlichen Prozesse, Kontrollen und Nachweise

* IS0 14001 (Umweltmanagement) — Erstzertifizierung: Etablierung eines
systematischen Umweltmanagementsystems mit definierten Umweltzielen und
Steuerungsmechanismen

+  Okoprofit — Rezertifizierung: Erneute Bestatigung der bereits in den Vorjahren
erreichten Zertifizierung im Rahmen des 6sterreichischen
Umweltmanagementprogramms

* EcoVadis Silver — Rezertifizierung mit erheblicher Verbesserung: Die Gesellschaft
zahlt damit zu den Top 15 Prozent ihrer Branche im Bereich Nachhaltigkeit

Fir das Geschaftsjahr 2026 ist die Erweiterung um die Zertifizierungen nach 1SO 9001
(Qualitatsmanagement) sowie ISO 45001 (Arbeits- und Gesundheitsschutz) vorgesehen. Mit
dem damit dann vorliegenden integrierten Managementsystem nach den vier zentralen ISO-
Normen wird die Gesellschaft Uber eine im Branchenvergleich aullerordentlich breite
Zertifizierungsbasis verfligen.

Die Zertifizierungen stellen nicht nur einen wesentlichen Qualitats- und Vertrauensnachweis
gegenluber bestehenden und potenziellen Kunden dar, sondern sind zunehmend auch
Voraussetzung fur die Teilnahme an Ausschreibungen international agierender Grof3kunden
und Hyperscaler.
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1.2 Vermogens- und Ertragslage

Rohergebnis
Das Rohergebnis stieg um 58,2 Prozent auf 6,0 Mio. EUR.

Ertragslage

Das Betriebsergebnis verbesserte sich gegenliiber dem Vorjahr um 2,1 Mio. EUR auf 1,4 Mio.
EUR. Wesentliche Ursachen hierfir sind der weiter gestiegene Anteil margenstarker
Dienstleistungen am Gesamtumsatz, die verbesserte Auslastung der Vor-Ort-Technikteams
sowie Effizienzgewinne durch die fortschreitende Prozessautomatisierung.

Bilanzsumme
Die Bilanzsumme erhohte sich von 10,5 Mio. EUR auf 14,5 Mio. EUR.

Investitionen

Investitionen wurden im Berichtsjahr schwerpunktmagig in die IT-Infrastruktur sowie in die
Aus- und Weiterbildung der Mitarbeiter getatigt. Darliber hinaus wurden erhebliche Mittel in
den Aufbau und die Zertifizierung der Management- und Nachhaltigkeitssysteme (ISO 27001,
ISO 14001, Okoprofit, EcoVadis) investiert; die Details hierzu sind unter Punkt 1.1 dargestellt.

Zusatzlich wurde der Personalstand durch zahlreiche Neueinstellungen signifikant ausgebaut.
Der Schwerpunkt lag hierbei einerseits auf den technischen Vor-Ort-Teams in den Bereichen
Service, Implementierung und Verkabelung, andererseits auf den Funktionen Administration
und Vertrieb. Diese gezielte Personalaufstockung starkt die operative Leistungsfahigkeit und
tragt der international wachsenden Nachfrage nach Dienstleistungen sowie dem fortgesetzten
Ausbau der Vertriebsaktivitaten Rechnung.

Umlaufvermoégen
Der Lagerwert reduzierte sich von 2,2 Mio. EUR auf 1,6 Mio. EUR.

Eigenkapital
Das Eigenkapital belief sich zum Bilanzstichtag auf 3,5 Mio. EUR und lag damit um 1,2 Mio.
EUR Uber dem Vorjahr.

Verbindlichkeiten

Die Verbindlichkeiten beliefen sich auf 10,8 Mio. EUR und erhohten sich damit um 2,8 Mio.
EUR.

Forderungen

Die Kundenforderungen beliefen sich zum Bilanzstichtag auf 4,4 Mio. EUR und erhdhten sich
damit um 1,5 Mio. EUR.
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Kennzahlen zur Vermoégens- und Ertragslage

Eigenkapitalquote
Eigenkapital
Gesamtkapital

Eigenkapitalquote

Eigenkapitalrentabilitat
Ergebnis vor Steuern
Eigenkapital

Eigenkapitalrentabilitat

Gesamtkapitalrentabilitét
Ergebnis vor Steuern
Gesamtkapital

Gesamtkapitalrentabilitat

2025

€ 3.508.148,43
€ 14.515.067,34
2417 %

2025
€1.217.187,43
€ 3.508.148,43

34,70 %

2025
€1.217.187,43
€ 14.515.067,34
8,39 %

2. Forschung und Entwicklung

2.1 IT-Losungen und Anwendungen

2024

€ 2.290.961,00
€10.477.082,98
21,87 %

2024
€-862.322,44
€ 2.290.961,00
-37,64 %

2024
€-862.322,44

€ 10.477.082,98
-8,23 %

Neben den intern entwickelten Anwendungen und Losungen wurde das Geschéftsjahr 2025
dazu genutzt, die Prozesse im Projektgeschaft weiter zu automatisieren und die
Dokumentation von Projekten sowie kundenspezifischen Daten einheitlich und gleichbleibend
— auch landerubergreifend — bereitzustellen.

Die Testphase der intern entwickelten Anwendungen zur Automatisierung und
Prozessoptimierung ist — bei gleichzeitig fortlaufender Weiterentwicklung — weitgehend
abgeschlossen. Die Anwendungen wurden inzwischen mit groRem Erfolg produktiv ausgerollt.
Mit samtlichen GroRRkunden, deren installierte IT-Infrastruktur ganzheitlich betreut wird, ist es
der Gesellschaft gelungen, die Daten aus den jeweiligen — auch heterogenen —
kundenseitigen Systemen sowohl im Import als auch im Export mit den eigenen Systemen zu
koppeln und entsprechend zu integrieren.

Einen bedeutenden Meilenstein stellte in diesem Zusammenhang die automatisierte
Testumgebung fir Rechen- und Speichersysteme einschlieBlich der integrierten
Inventarisierung der jeweiligen Komponenten und Konfigurationen dar.
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Im Bereich Managed Services, insbesondere fir KMU-Kunden, wurden erhebliche
Investitionen in Technologien zur Fernwartung und Uberwachung von Firmennetzwerken
getatigt. Systeme zur Frilherkennung ermdglichen eine bessere Skalierbarkeit bei gleichzeitig
steigender Effizienz der Wartungsprozesse.

2.2 Service und Dienstleistungen

Mit dem erweiterten Angebot an Kupfer- und Glasfaserverkabelungen fir Datenrdume und
Gebaude, einschliellich der zugehorigen zertifizierten Tests und Abnahmeprotokolle, konnte
ein weiterer wesentlicher Bestandteil in das Service-Portfolio integriert werden.

Im Bereich der Rechenzentrumsdienstleistungen wurde damit die Abdeckung des gesamten
Hardware-Lebenszyklus  weiter ausgebaut. Dies umfasst insbesondere die
Wiederverwertung, die softwarebasierte Datenléschung nach einschlagigen Standards (NIST
800-88) sowie die physische Datenvernichtung. Durch eigene Hardware und entsprechende
Partnerschaften konnte dieser Bereich deutlich gestarkt werden. Das Angebot wird
dahingehend komplettiert, dass die Datenraume nach Abschluss der Arbeiten wieder in den
erforderlichen Zustand versetzt werden.

Die Entwicklung der Schwestergesellschaften ermdglicht eine ganzheitliche Betreuung
internationaler Kunden Uber nationale Grenzen hinweg. Der Vor-Ort-Service und die
Flexibilitat der Serviceteams — sowohl am Hauptsitz in Hoérbranz als auch in den
internationalen Rechenzentrumsballungszentren — erlauben nicht nur eine verbesserte
Betreuung bestehender Kunden, sondern unterstiitzen auch die Gewinnung neuer Kunden,
die an den jeweiligen weltweiten Standorten Unterstitzungsleistungen benétigen.

2.3 Logistik und Rechenzentrumsumzige

Das hauseigene Transport- und Logistikangebot komplettiert als ,Service der letzten Meile®
das Vertriebsangebot und wird zunehmend auch als eigenstandige Dienstleistung
nachgefragt. Im Zusammenspiel mit den Schwestergesellschaften kénnen Logistikleistungen
und Rechenzentrumsumziige global erbracht werden.

Die Speditionslizenz wurde im Jahr 2024 erteilt. Auf Basis der Volumina aus Anfragen und
durchgeflihrten Transporten ergibt sich hier ein erhebliches Wachstumspotenzial. Sowohl die
Anzahl der Projekte mit hohem Logistikanteil als auch die nachhaltig steigende Nachfrage in
diesem Bereich bestatigen diesen stark wachsenden Unternehmenssektor, der nachhaltig zur
Steigerung der Rentabilitat beitragen wird. Insbesondere Rechenzentrumsumziige — haufig
landertbergreifend durchgefiihrt — bilden hier einen wachstumsstarken Schwerpunkt.

3. Zweigniederlassungen

Es bestehen keine Zweigniederlassungen.

4. Verwendung von Finanzinstrumenten

Derivative Finanzinstrumente kommen nicht zum Einsatz.
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5. Risiken und kiinftige Entwicklung

5.1 Risikomanagement

Die Geschéftsfiihrung befasst sich regelmafig mit den definierten Unternehmensrisiken und
deren Management. Die Liste der identifizierten Risiken wird laufend aktualisiert und
gewichtet. Entsprechende Mallinahmen werden zeitnah eingeleitet.

Zur Absicherung gegen Krisen und Einschrankungen ahnlicher Art wie in der jlngeren
Vergangenheit — insbesondere im Nachgang zu den Auswirkungen der Corona-Pandemie —
wurden umfassende Vorkehrungen getroffen. Ziel ist es, das Geschaft durch Automatisierung,
systematische Dokumentation, strategische Partnerschaften sowie die Reproduzierbarkeit
von Installationen und Projekten weniger anféllig gegenuiber externen Stérungen zu machen.
Schwerpunkte liegen dabei auf den Bereichen Beschaffung, Logistik sowie auf der
Bewaltigung etwaiger erneuter Einschrankungen der internationalen Reisetatigkeit.

5.2 Marktrisiken

Im Rahmen des KI-Booms besteht grundsatzlich das Risiko einer Marktliberhitzung bei den
unmittelbar betroffenen Akteuren. Nach derzeitiger Einschatzung Uberwiegen jedoch die
Chancen und der zu erwartende Bedarf deutlich. Diese Einschatzung deckt sich sowohl mit
den Analysen marktfiihrender Researchhauser (Gartner, IDC, JLL) als auch mit der
Wahrnehmung im operativen Tagesgeschaft.

Der Bedarf an ,Al-Ready“-Infrastrukturen zieht sich weltweit branchenubergreifend durch
Unternehmen aller Grofenklassen. Auch wenn dieser Bedarf nicht stets unmittelbarer Anlass
fur Neuanschaffungen ist, so wird er spatestens bei Ausbau- und Erweiterungsprojekten
realisiert. Laut JLL wird sich die weltweite Rechenzentrumskapazitat zwischen 2025 und 2030
mit einer jahrlichen Wachstumsrate von rund 14 Prozent annahernd verdoppeln.

Die wesentlichen Risiken in diesem Marktumfeld sind:

+ Uberbewertung einzelner Marktteilnehmer und -segmente

» Sehr hohe Innovationsgeschwindigkeit und damit verbundene Technologie-
Zyklusverklrzungen

+ Zunehmende Marktkonzentration bei Hyperscalern und OEM-Herstellern
* Lange Lieferzeiten insbesondere im GPU- und Netzwerkhardwaresegment
* Engpasse bei Speicherbauteilen, die 2026 zu Preissteigerungen fiihren kdnnen

» Geopolitische Risiken und potenzielle Handelsrestriktionen im
grenziberschreitenden Geschaft

5.3 Strategische Risiken

Strategische Uberlegungen und MaRnahmen werden grundlegenden Marktanalysen
unterzogen. Investitionen werden auf dieser Basis budgetiert und priorisiert. Die Abstimmung
mit den Schwestergesellschaften sichert dabei eine konsistente strategische Ausrichtung auf
globaler Ebene.
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5.4 Finanzrisiken

Die Finanzierungsstrategie bleibt konservativ ausgerichtet. Die weitere Erhéhung des
Eigenkapitals ist erklartes Unternehmensziel.

6. Ausblick auf das Geschaftsjahr 2026

6.1 Markte und Kundenstruktur

Die in den Vorjahren gestellten Weichen in Richtung eines noch ganzheitlicheren und global
verfligbaren Serviceangebots haben sich im Jahr 2025 bestatigt. Durch die Komplettierung
des Herstellerportfolios, die Eréffnung weiterer Blros — sowohl in Eigenregie als auch
gemeinsam mit den Schwestergesellschaften — sowie den stetigen Ausbau lokaler
Serviceteams wird dieser Weg konsequent fortgesetzt. Zudem ist eine wieder steigende
Investitionsbereitschaft auf Kundenseite zu beobachten.

Die Kundenstruktur entwickelt sich kontinuierlich weiter und wird in den einzelnen Branchen
zunehmend breiter. Auch von Herstellerseite wird die Gesellschaft verstarkt in internationale
Projekte und Umsetzungen eingebunden. Die Fahigkeit, Projekte weltweit koordiniert — und
dennoch unter einheitlicher Qualitatsverantwortung — abzuwickeln, entwickelt sich zu einem
der wichtigsten Alleinstellungsmerkmale.

Die Kompetenzen im Bereich Open-Source-Lésungen sowohl im Software- als auch im
Hardwaresegment werden weiter ausgebaut. Hierdurch kann auf entsprechende Tendenzen
in den Kundengruppen Kommunikation, Gaming und Cloud-Services reagiert und zugleich
eine nachhaltige Abgrenzung vom Wettbewerb sichergestellt werden.

Insbesondere die Kundengruppe der Cloud-Anbieter wird den Bedarf an weltweiten Logistik-
und Servicelésungen weiter erhdhen, da diese Gruppe den steigenden Bedarf an KiI-
gestutzten Produkten und Services mafRgeblich abdecken muss. Die Investitionen der
fuhrenden Hyperscaler stiegen im Jahr 2025 nach Angaben von loT Analytics um Uber 40
Prozent gegenlber dem Vorjahr; bis 2030 wird fur den globalen Markt fiir Rechenzentrums-
Infrastruktur ein Volumen von rund 1 Bio. US-Dollar prognostiziert. Die globale Aufstellung der
Gesellschaft Uber die Schwestergesellschaften positioniert sie strategisch hervorragend, um
Uberproportional an diesem Wachstum zu partizipieren.

Der Bereich der Rechenzentrumswartung erméglicht zudem eine breitere strategische
Aufstellung und kann als Akquiseinstrument auch flr angrenzende Geschaftsfelder —
insbesondere Konzeption, Verkabelung und ITAD — genutzt werden.

6.2 Geschaftsfelder

Das strategische Ziel, den gesamten Lebenszyklus von IT-Infrastrukturen durch ein
entsprechendes Produkt- und Dienstleistungsportfolio begleiten zu kénnen, ist weitgehend
erreicht. Gleichwohl ergeben sich kontinuierlich neue Herausforderungen, die Investitionen in
jedes einzelne der sieben Kerngeschaftsfelder erfordern. Nach aktueller Einschatzung bewegt
sich die Gesellschaft mit jedem ihrer Geschéaftsfelder in einem global wachsenden Markt.

Seite 8 von 10



nesevo GmbH & Co. KG — Lagebericht 2025

Im Bereich Hardware-Handel und Distribution wird die im Berichtsjahr ausgebaute Position
als autorisierter Distributor weiter gestarkt. Die im Jahr 2025 gewonnenen
Distributionspartnerschaften bieten die Grundlage, das Herstellerportfolio in den kommenden
Jahren gezielt um komplementéare Losungen zu erganzen.

Im Bereich Verkabelung und WLAN-Infrastruktur wird die Marktdynamik durch den
flachendeckenden Ubergang zu Wi-Fi 7 beschleunigt. Nach Angaben von IDC wuchs der
weltweite Enterprise-WLAN-Markt im vierten Quartal 2025 um 13,9 Prozent, wobei der Anteil
von Wi-Fi 7 am Umsatz der abhangigen Access Points innerhalb eines Jahres von rund 10
Prozent auf knapp 40 Prozent anstieg. Der EMEA-Raum verzeichnete mit 25,2 Prozent das
starkste regionale Wachstum. Diese Entwicklung stiitzt die Investitionen in entsprechende
Zertifizierungen (u. a. Ekahau) und Servicekompetenzen.

Im Geschaftsfeld IT Asset Disposition (ITAD) ist nach Einschatzung mehrerer
Researchhauser ein strukturelles Wachstum zu erwarten. Treiber sind verkirzte Refresh-
Zyklen im Zuge der Kl-Transformation, die sukzessive Einfiihrung der CSRD-Berichtspflichten
mit Nachweisbedarf fir Scope-3-Emissionen sowie die Anforderungen der WEEE-Richtlinie.
Der europaische ITAD-Markt wird bis 2035 mit einer jahrlichen Wachstumsrate von rund 9
Prozent prognostiziert. Die NIST-800-88-konformen Datenldschverfahren der Gesellschaft
positionieren diese hier strategisch glnstig.

Im Segment Logistik und Rechenzentrumsumzige wird das Wachstum insbesondere durch
Hyperscaler- und Cloud-Anbieter-Projekte sowie durch landertibergreifende Umzugsprojekte
getragen. Die Kombination aus eigener Speditionslizenz, technisch qualifiziertem Personal
und globalem Netzwerk durch die Schwestergesellschaften stellt in diesem
Wettbewerbsumfeld ein bedeutendes Alleinstellungsmerkmal dar.

Die globale Aufstellung wird durch den weiteren Ausbau der Auslandsstandorte — in enger
Abstimmung mit den Schwestergesellschaften — konsequent vorangetrieben. Die
Vertriebsstruktur ~ wird  verstarkt und durch die gruppenweite Zusammenarbeit
internationalisiert.

6.3 Mitarbeiter

Die Herausforderung, qualifizierte Mitarbeiter in den Bereichen System- und
Netzwerkadministration zu gewinnen, bleibt bestehen. Gleichwohl konnte die Mitarbeiterbasis
einschliel3lich des mitgebrachten technischen Wissens in nahezu allen Geschéaftsfeldern
effizient eingesetzt werden. Die Bereiche Administration und Vertrieb wurden ausgebaut und
wachsen weiterhin.

Im Logistikbereich fiihrten Anpassungen im Anforderungsprofil mit erhéhtem Technikanteil zu
entsprechenden Neueinstellungen. Die besetzten Positionen decken neben der Logistik auch
technische und administrative Tatigkeiten ab. Die weitere Entwicklung der Personalsituation
im Logistikbereich bleibt abzuwarten. Durch das breite Spektrum an Téatigkeiten sowie
attraktive Angebote zur Weiterbildung und persénlichen Entwicklung sieht sich die
Gesellschaft hier jedoch differenziert aufgestelit.
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6.4 Geschaftsentwicklung

Der globale Markt flr Server, Netzwerkhardware, Rechenzentren und IT-Dienstleistungen
zeigte im Jahr 2025 ein ausgepragt dynamisches Wachstum. Getragen wird dieser Trend
mafgeblich durch Investitionen in Ki-Infrastrukturen.

Nach Angaben von IDC wuchsen die weltweiten IT-Ausgaben im Jahr 2025 um 14 Prozent
auf rund 4,25 Bio. US-Dollar — das stérkste Wachstum seit 1996. Gartner beziffert die IT-
Gesamtausgaben fur 2025 auf rund 5,54 Bio. US-Dollar und prognostiziert fiir 2026 ein
Uberschreiten der 6-Billionen-Marke. Die Ausgaben fiir Rechenzentrumssysteme stiegen
2025 um rund 47 Prozent auf etwa 490 Mrd. US-Dollar; fir 2026 wird ein weiteres Wachstum
von rund 19 Prozent auf 582 Mrd. US-Dollar erwartet.

Die Hyperscaler bauen ihre Kapazitdten weltweit unverandert massiv aus. Laut JLL werden
zwischen 2026 und 2030 global rund 100 GW zuséatzliche Rechenzentrumskapazitit
entstehen, was einer Verdoppelung der bestehenden Kapazitdt entspricht. Im
Netzwerksegment sind Datacenter-Switches fir GPU-Cluster und 800-GbE-Netzwerke
besonders nachgefragt. Im Campus-Bereich filhrt die Einfuhrung von Wi-Fi 7 zu einem
deutlichen Investitionsschub.

Parallel dazu wéchst der weltweite Markt fur IT-Services stabil, getragen insbesondere durch
Managed Services, Cloud-Betrieb und Sicherheitslésungen. Fir Anbieter mit vollintegriertem
und global verfugbarem Leistungsportfolio ergeben sich hieraus erhebliche Chancen,
insbesondere bei Kl-optimierter Hardware, Netzwerkerneuerungen sowie Servicepaketen
rund um Cloud-Migration und -Betrieb. Die Gesellschaft sieht sich mit ihnrem ganzheitlichen
Angebot und der globalen Aufstellung gemeinsam mit den Schwestergesellschaften
strategisch sehr gut positioniert, um an dieser Entwicklung Gberdurchschnittlich zu
partizipieren.

Hérbranz, 30.04.2026

an Zuderell



