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1. Geschifts- und Rahmenbedingungen

1.1 Die Strussnig Ges.m.b.H.
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Die Geschaftstatigkeit der Strussnig Ges.m.b.H. bezieht sich auf die Produktion von Kunststofffenster -

Metallbau — Supernowva (Brandschutztiren flr gewerbliche Betriebe) und einer Glaserei.

Auf oberster Leitungsebene wird die Strussnig Ges.m.b.H. durch ein Stabsstellenteam gefuhrt, welches
primar nach funktionalen Werantwortlichkeiten organisiert ist. Die Geschafisleitung besteht aus dem Ge-

schaftsfihrer und dem Prokuristan.

Akademie

Geschaftsfuhrung
Christof Unterguggenberger Christian Egger
Geschaftsflhrer Prokurist
Office,
Controlling, Marketing
Buchhaltung
HR, Personal, Projekte

| von 9



RUSSNIG
ENS

NT
TER

5
KA
F
i b

,\
N®1

Durch eine innovative Organisationsform (Teamorganisation) mit Teamleitern sowie flexible Mitarbeiter-
beteiligungen (leistungsorientierte Pramienentiohnung) als auch kontinuierliche Weiterbildung konnten
wir vor allem im Privatbereich wesentliche Marktanteile gewinnen.
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Unsere Umsatzerltse setzen sich wie folgt zusammen:
Kunststoff
Kunststofffenster, Haustiiren, Sonnenschutz, Insektenschutz, Montage und Service.

Zielgruppe sind zu 70% Privatpersonen — Sanierung - Hauselbauer und zu 30% Objekte — Architekten —
Siedlungsgenossenschaften.

Starken bei den Kunstofffenstern sind.

- Marktfiihrer seit 30 Jahren — lebenslange Garantie
- Kurze Lieferzeit

- Qualifiziertes Beratungspersonal

- Eigene Montagepartien

- Service
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Metallbau
Vertrieb von Portalen (Aluminiumfenster und Turen), Brandschutzelementen und Fassaden.

Kundengruppen sind Siedlungsgenossenschaften — Architekten.

Supernova

Vertrieb von Metallelementen — Brandschutztliren an Handler chne Montage.
Kundengruppen sind kleine Metallbauer (bis 25 MA).

Glaserei

Vertrieb von Vordachem = Reparaturverglasungen.

1.2 Uberblick liber das Geschiiftsjahr

Im Wirtschaftsjahr 2025 verringerte sich der Jahresumsatz gegeniber 2024, Die Bestandsveranderung
hat sich gegeniber dem Vorjahr um TE 2 leicht erhdht.

Das Ergebnis vor Steuern hat sich gegenuber dem Vorjahr um T€ 951 vor Steuern vermindert.

Die Aufwendungen fir Material und bezogene Leistungen haben sich um T€ 743 vermindert.

Die Marktsituation ist seit Jahren durch Verdrangungswettbewerb gekennzeichnet. Diesem Verdran-
gungswettbewerb begegnen wir durch innovative Produktideen, Qualitidt der angebotenen Produkte und
Verlasslichkeit im Service,

Durch Erweiterung und Aktualisierung unseres Verkaufssortiments konnten wir den Absatz unserer Pro-
dukte bei den Stammkunden ausbauen sowie Neukunden hinzugewinnen. Durch langjahrige Zusammen-
arbeit mit qualititsbewussten Herstellern kénnen wir solide und handwerklich hochwertige Produkte an-

bieten.

Langfristig sind nach unserer Uberzeugung Qualitatsprodukte zu angemessenen Preisen insbesondere
an Stammkunden durchsetzbar.

Unsere Positionierung im Markt und unsere Produktinnovation bestatigen unsere Geschaftspolitik.
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Der Materialaufwand reduzierte sich um T€ 743 gegeniber dem Vorjahr.

Im Wirtschaftsjahr 2025 vermindert sich der Gewinn vor Steuer gegeniber dem Vorjahr um T€ 951.

Rentabilitatskennzahlen

202472025 202372024 202212023

Eigenkapitalrentabilitat in %: EGT x 100
& Eigenkapital 14,07 % 27,06 % 1161 %
Gesamtkapitalrentabilitat in %: (EGT + FK-Zinsen) x 100
& Gesamtkapital 6,64 % 12,62 % 534 %

Unsere Ertragslage ist durch Fokussierung auf Qualitatsprodukte gekennzeichnet. Kunden kaufen bei
Strussnig aus folgenden gewichtigen Griinden:

- Termintreue

- Kurze Lieferzeiten

- Ausgezeichneter Preis/Leistungsverhaltnis
- Speziell geschultes Personal

- Beratungsqualitat

- Kundenarientierung - Zufriedenheit

Die Fa. Strusshig war vor Jahren ein Billiganbieter und hat sich im Laufe der Jahre zum Problemléser
mit Vollservice und hochqualitativen Produkten gewandeilt.

3. Finanzlage

Die Finanzierungsstrategie der Strussnig Ges.m.b.H. sowie deren operative Umsetzungen zeichnen sich
durch konservative Ansatze aus, die auch potentielle Risiken bertcksichtigen.

Die Sicherung der jederzeitigen Zahlungsfahigkeit ist die oberste Maxime der Gasellschaft. Unsere Fi-
nanzlage ist als gesichert zu bezeichnen. Unser Finanzmanagement ist darauf ausgerichtet, Verbindlich-
keiten innerhalk der Zahlungsfrist zu begleichen und Forderungen innerhalb der Zahlungsziele zu verein-
nahmen.
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4. Vermbgenslage

Die Vermogenslage der Gesellschaft hat sich gegeniiber dem Vorjahr aufgrund einer Ausschittung ver-
andert. Die Struktur unseres kurz- und langfristig gebundenen Vermégens halten wir stabil.

Das Reinvermdagen in der Hohe von T€ 5.823 hat sich gegeniber 2024 um 18,6 % verringert.

Vermégenslage

31.01.2025 31.01.2024 t-
TEUR % TEUR % TEUR %
kurzfristines Umlaufvermdgen
Vorrite 3524 270 4088 274 5668 138
Lieferforderungen 2 604 20,0 34 21,6 6509 <190
Forderungen gegeniber verbundenen
Unternehmen 10 0.1 0 0,0 0 kA
sonstige Forderungen BY 0.5 262 1.7 186 -T386
flissige Mittel 4088 313 3921 263 168 4,3
Rechnungsabgrenzungsposten 38 03 54 04 -15 -27.3
10 333 79,2 11 530 T3 «-1187 104
kurzfristiges Fremdkapital
kurzfristige Rickstellungen 910 70 aa7 6.0 23 26
erhaltene Anzahlungen 2464 18,9 2 446 16,4 18 07
Lieferverbindlichkeiten 5d1 41 756 51 216 -285
sonstige Verbindlichkeiten 1604 123 1791 120 -187 105
5 518 423 5 881 394 -362 -5.2
Working Capital
(Metto-Umlaufvermogen) 4 815 36,9 5 650 379 835 -148
Anlagevermégen
Immaterielles Vermogen 44 03 8 0.1 36 4385
Sachanlagen 2488 19,1 2738 184 -250 91
Finanzanlagen 0 0.0 a5 0.2 -35 1000
2531 194 2781 187 =249 9.0
langfristiges Umlaufvermégen
Forderungen gegeniber verbundenen
Unternehmen 0 0,0 362 24 -362 -100,0
sonstige Forderungen 25 02 25 02 0 0,0
Aktive latente Steuern 163 1,3 210 14 A7 225
188 1.4 598 4,0 410 -68.5
langfristiges Fremdkapital
langfristige Ruckstellungen 16811 123 1756 118 -145 B3
Reinvermagen (Eigenkapital) 5923 45 4 7272 438 -1349 186
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Finanzierungskennzahlen

202472025
Verschuldungsgrad in %: ¥ Fremdkapital x 100
© Eigenkapital 120,36 %
Investitionsdeckung in %: Mettoinvestition SAV x 100
Abschreibung SAV 75,74 %
Anlagendeckungsgrad | in % Eigenkapital x 100
Anlagevermagen 234,01 %
Anlagenabnutzungsgrad
(Sachanlagen) in %: Kum. Afa SAV X100
Anschaffungskoslen SAV 76,39 %
Working Capital (in TEUR): ¥ Kir. Aktiva 4815
- ¥ Kir. Passiva
Working Capital Ratio: ¥ KiT. Aktiva
X kfr. Passiva 1,87

Cash Flow Kennzahlen

20232024

105.01 %

86,73 %

261,52 %

73,39 %

5.650

1,96
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2022/2023
124,60 %
91,91 %
23511 %

7225 %

5019

1,78

Darstellung ausgewshlter Teilergebnisse der Geldflussrechnung, ermittelt gemal KFS/BW2, Fonds Finanzmittel-

bestand (Bilanzposten Kassenbestand, Guthaben bei Kreditinstituten®)

2025 2024 Verdnd,
MNetto-Geldfluss aus laufender Geschaftstatigkeit 3.065 1.817 1.248
MNetto-Geldfluss aus der Investitionstatigkeit -B897 -B02 -a5
Metto-Geldfluss aus der Finanzierungstatigkeit -2.000 -800 -1.200
Zahlungswirksame Veranderung d. Finanzmittelbestands 168 214 -46
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Kennzahlen gemaR Unternehmensreorganisationsgesetz (URG)
Ermittiung der Eigenmittelquote nach § 23 URG:
202412025 202372024
€ €
Eigenkapital laut Bilanz 5884 293 23 7228 TE6 B4
+ unversteuerte Riicklagen 0,00 0,00
= Eigenkapital 5.884 293 23 7228 766 64
Gesamtkapital (§ 224 Abs. 3 UGB) 12 052 840,17 | 14 008 795,31
- wvon den Vorraten absetzbare Anzahlungen -2.464 074 34 -2 446 058 08
= Gesamtkapital 10.588.765,83 | 12462 739,23
Eigenmittelquote nach § 23 URG:
Eigenkapital x 100 ¥
Gesamtkapital = 55,78 % 58,21 %
Fiktive Schuldentilgungsdauer nach § 24 URG:
(effektives) Fremdkapital :
Mitteliberschuss d. gew. 8,3 Jahos 0,5 Jaive
Geschaftstatigkeit

5. Nachtragsbericht

Mach dem Schluss des Geschaftsjahres sind keine Vorgange von besonderer Bedeutung eingetreten.

6. Risikobericht

6.1 Allgemeiner Risikobericht

Das Ausfallsrisiko von Forderungen ist gering, da 50% des Umsatzes mit kleinen Auftragen zu Privatkun-
den abgewickelt werden. Weitere 35% mit &ffentlichen Auftraggebern und bei den restlichen 15% wird
nach strengen Bonitatskriterien die Zahlungsfahigkeit beurteilt,

Der steigenden Anzahl von Insolvenzen (gesamiwirtschaftliches Umfeld) wird durch aulterst genaue Pri-
fung der Bonitdt Rechnung getragen.
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6.2 Spezieller Risikobericht
Die Liguiditatsiage ist ausreichend; es sind keine Engpasse zu erwarten.
Die Gesellschaft verfigt Uber ein effizientes Mahnwesen; Forderungsausfalle sind die Ausnahme. Ver-

bindlichkeiten werden innerhalb vereinbarter Zahlungsfristen gezahlt.

Ziel des Finanz- und Risikomanagements der Gesellschaft ist die Sicherung gegen finanzielle Risiken

Jjeglicher Art. Beim Finanzmanagement verfalgt das Unternehmen eine durchaus konservative Risikopo-
litik.

Soweil bei finanziellen Vermogenswerten Ausfalls- und Bonitatsrisiken erkennbar sind, werden entspre-
chende Wertberichtigungen vorgenommen.

7. Prognosebericht

7.1 Voraussichtliche Entwicklung des Unternehmens

Fir das laufende Wirtschaftsjahr ist der Umsalz im Bereich Kunststofffenster und Metallbau leicht stag-
nierend.

Durch ein effektives Controlling werden Schwachstellen im Betrieb frihzeitig lokalisiert und entspre-
chende Veranderungen eingeleitet.

Weiters halten wir immerzu Ausschau nach kinftigen Trends und Maglichkeiten, ein neues Geschaftsfeld
Zu akguirieren.

Unsere Marktposition betrachten wir nach 30-jahriger erfolgreicher Geschaftstatigkeit als gefestigt.

Die Risiken des Unternehmens wurden durch adaquate Methoden bewertet. Daraus resultierend wurden
keine akluellen kritischen Felder, die Handlungsbedarf signalisieren, identifizierl. Das interne Kontrollsys-
tem wird kontinuierlich weiterentwickelt, um die steigende Komplexitdt abzusichern.

Die Auswirkungen der hohen Inflation, der Preiserhshungen im Bau- und Baunebengewerbe, der gedn-
derten Kreditvergabevorlagen fUr Private, sowie steigende Energie- und Lohnkosten sind derzeit noch
immer nicht einschatzbar. Die Geschaftsleitung rechnet in diesem Zusammenhang mit kurzfristigen
Machfrageschwankungen und tragt diesem Risiko durch Notfallplane Rechnunag.
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7.2 Ausblick

Vor dem Hintergrund der aktuellen Inflationslage ist ein kurzfristiger Ausblick mit hoher Planungsunsi-
cherheit behaftet. Aufgrund unserer Marktstellung im Baunebengewerbe rechnet die Geschaftsleitung
mittel- und langfristig mit einer positiven Entwicklung der Nachfrage.

Wir beurteilen die Entwicklung des Unternehmens flr 2026 bis 2028 positiv wobei das Umfeld zunehmend
schwieriger wird.

Wir werden auch zukinftig in der Lage sein, unseren Zahlungsverpflichtungen fristgerecht nachzukom-
men.

Bezilglich der Risiken verweisen wir auf unseren Risikobericht.

Forschungs- und Entwicklungsbericht

Die Gaesellschaft tatigt in brancheniblichem Umfang Entwicklungen zur technischen Weiterentwicklung
vorhandener Produkte sowie Neueinflhrung.

Eindde bei Villach, B.9.2025
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