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LAGEBERICHT 2024/2025

1. Bericht Gber den Geschaftsveriauf und die wirtschaftliche Lage

« Wirtschaftliche Rahmenbedingungen

Die wirtschaftlichen Rahmenbedingungen im regionalen Baubereich, welche fir
unser Unternehmen malfgeblich sind, waren im vergangenen Geschaftsjahr von
einem weiteren Abschwung gekennzeichnet. Die Bautatigkeit war nach wie vor
gezeichnet von Investitionszuruckhaltung im gewerblichen als auch im privaten
Bausektor. Als Grinde fir die schleppende Bautatigkeit sind vor allem die Zinslasge
als auch die restriktiven Kreditvergaben anzufihren.

« Geschaftsverlauf und Entwicklung der Vermoégens-, Finanz-, und Ertragsiage

Unser Unternehmen ist rechilich als eine GesmbH errichtet, wobei
Alleineigentiimer die Kommerzialrat Johann Wessenthaler Privatstiftung ist.

Die Zentrale unseres Unternehmens befindet sich in Altnang-Puchheim und es
wird noch eine Filiale am Standort in Ried im Innkreis betrieben.

Die wichtigsten Produkte stellen Betonwaren, Zement, Fliesen, Keramik
Hilfsstoffe, PVC-Kanalrohre, Schachtabdeckungen, Mauerziegel, Kamine, Mortel,
Dachziegel sowie Isoliermaterial dar.

Der Veririeb unseres Produktmix erfolgt Uberwiegend an das Baugewerbe sowie
Baunebengewerbe.

Der Einkauf erfolgt vorwiegend bei den Marktfilhrern in der Baustoffindustrie bzw.
hei jenen Lieferanten, weiche sich durch eine grofie Handelstreue auszeichnen.
Unser Unternehmen ist seit 1.1.2018 Miiglied der Hagebau wund der
Einkaufsgemeinschaft ABA. Somit bevorzugen wir Lieferanten, welche in ginem
der Einkaufsverbande gelistet sind.

Die Kundenstruktur gliedert sich wie folgt: Baumeister, Zimmermeister,
Dachdecker, Bauindustrie, Baunebengewerbe, Hafner und Fliesenleger. Unsere
oberste Maxime ist, die Kundenzufriedenheit durch Serviceleistungen zu erhalten
und zu steigern und uns so in unsarem Kemgebiet von den Marktbegleitern positiv
zu unterscheiden.

Geographisch gesehen liegt unser Absatzgebiet in Oberdslerreich, Bundesland
Salzburg, Ennstal sowie dem wesllichen Niederasterreich.

Im Kundenbereich werden die Bestrebungen deutlich verstarkt, neus Kunden im
Bau- und Baunebengewerbe zu bewerben und zu beliefern.

Im Umwelthereich werden samtliche behdrdlichen Auflagen lilckenios eingehalten
und laufend tberwacht.
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Die Umsatze sind im Geschaftsjahr 2024/25 auf TEUR 31.532 (Vorjahr TEUR

33.988) gesunken, Das entspricht einem Rickgang von 7,2 %.

Das Ergebnis vor Steuern (EBT) betrug im Geschiftsjahr 2024/2025 TEUR 180
(GJ 2023/2024 TEUR 500). Dies entspricht einer Verminderung um TEUR 320.

Darstellung der wichtigsten finanziellen Leistungsindikatoren:

2024/2025
Kennzahlen der Efragslage
Umsatzrentabilitat
(EBT/Umsatzerlose™100) 0,6 %
Eigenkapitalrentabilitat
{EBT/Eigenkapital*100) 23%
Kennzahlen der Vermbagens- und Finanzlage
Nettoverschuldung keine Netto-
{verzinsliches Fremdkapital-fliissige Mittel) verschuldung
Nettoverschuldungsgrad
{Nettoverschuldung/Eigenkapital*100) 0
Eigenkapitalguote
{Eigenkapital/Gesamtkapital*100) 68,4 %

Cash-Flow Kennzahlen

Cash-Flow aus dem Ergebnis TEUR 195
(Jahresubeschuss / -fehibetrag

zuziiglich Abschreibungen)

Cash-Flow Leistungsrate

{Cash-Flow aus dem

Ergabnis/Umsatzeriise*100) 0,6 %

2023/2024

1,5 %

6.5 %

keine Netto-
verschuldung

0
62,6 %

TEUR 432

1.3%

Vorgdnge von besonderer Bedeutung, die nach dem Schluss des

Geschifts)ahres eingetreten sind (Nachtragshbericht)

Die Zinssenkungen sowie das Auslaufen der KIM Verordnung hat langsam zu

einem Anstieq der privalen Bautatigkeit gefuhrt.
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2. Bericht Gber die voraussichtliche Entwicklung und Risiken des
Unternehmens

= Voraussichtliche Entwicklung des Unternehmens

Die Grundrichtung der Geschéafistatigkeit, das B2B Geschaft im Baustoff- und
FliesengroRhandel wird beibehalten und stetig vertieft. Das Ergebnis wird sich
aufgrund des ricklaufigen Bauvolumens im Vergleich zum Vorjahr leicht
verringern.

+ Wesentliche Risiken und Ungewissheiten
a) Risikomanagementsystem

Das Risikomanagementsystemn wvon Wessenthaler dient dem frilhzeitigen
Erkennen von Chancen und Risiken. Risiken werden aufgrund definierter
Risikokategorien vom jeweiligen lokalen Management der einzelnen
Unternehmensbereiche identifiziert. Das Management ist auch fur die Entwicklung
und Implementierung von Malnahmen zur Vermeidung, Minimierung und
Absicherung der Risiken, sowie fir die MNutzung der vorhandenen
Geschéftspotenziale verantwortlich.

b) Bestehende Risiken
Beschaffungsrisiko

Die Risiken ergeben sich im Beschaffungsbereich durch Freisschwankungen am
Rohstoffmarkt, vor aliem bei Stahi- und Dammstoffen. Kurzzeitige Lieferengpasse
werden im kommenden Geschifisjahr als sehr unwahrscheinlich eingestuft.

Ausfallrisiko

Im Bereich des Forderungsmanagements wird auf volistandigen und zeitnahen
Forderungseingang Bedacht genommen. Die Kontrolle der Aullenstidnde der
Kunden erfolgt zeitnah durch die Geschaftsfiihrung. Bei erstmaliger
Kontaktauinahme eines Kunden wird im Vorfeld die Kreditwlirdigkeit seproft und
nach dessen Bonitatsstufe liber den Abschluss des Auftrages entschieden. Dem
Risiko wvon  Forderungsausfallen wird mit einer entsprechenden
Ausfallsversicherung begegnet.



Liguiditatsrisiko

Umsichtiges Liquiditatsmanagement bedeutet, ausreichende Bamnittel zu halten
und die Verfigbarkeit von Geldmitteln zu sichern. Das Untemehmen legt Wert
darauf, die Finanzierungsflexibilitdt durch ausreichende Barreserven zu erhaiten.
Ein Liquiditatsrisiko ist nicht gegeben.

3. Bericht Ober die Forschung und Entwicklung

Forschungs- und Entwicklungstétigkeiten wurden im letzten Geschafisjahr nicht
vorgenommen.

4. Bericht Gber Zweigniederlassungen

Unser Standort in Ried im Innkreis, eine im Firmenbuch eingetragene
Zweigniederlassung, ist keine rechtlich selbstandige Geselischafl.

Altnane-Puchheim, am 14.11.2025
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